
年轻人低价「抄底」倒闭车企：一场豪赌还是理性消费“新
解法”？

来源：梁佳颖 发布时间：2025-11-13 10:44:07

当市场的喧嚣尘埃落定，曾经在聚光灯下争奇斗艳的新能源车企轰然倒下时，它们

的“遗产”——那些静静停放在仓库里，尚未找到归宿的“烂尾车”，正以一种出人意料的

方式，成为当下年轻人社交平台上的新宠。

“五折豹、六折马”，这并非什么购物节的暗号，而是对高合、威马等倒闭或濒临倒闭

车企旗下车型的戏称。原价三四十万的威马W6，如今可能只需十余万；曾经叫价六七十万，

号称“百万内无对手”的高合HiPhi X，如今在二手市场甚至出现了三十多万的“骨折价”。

巨大的价格落差，像一块磁石，牢牢吸引住了一批预算有限但对生活品质有追求的年轻人。

他们穿梭于各大社交媒体群组，分享着“捡漏”心得，交流着提车攻略，俨然形成了一

个独特的亚文化圈。然而，在这场看似“花小钱办大事”的狂欢背后，究竟是精明消费的胜

利，还是一场高风险的豪赌？作为一名观察了十年消费变迁的评论人，我认为，这股“烂尾

车”抢购潮，不仅是一次大胆的消费选择，更是一面折射出当代年轻人消费观、生存压力与

未来预期的多棱镜。

硬币的A面：当梦想照进现实的极致诱惑

要理解这群年轻人的选择，我们必须先走进他们的世界，感受那份被现实挤压却又不甘

平庸的渴望。



1. “极致性价比”的消费哲学。当下的年轻人，是成长于互联网时代，被信息和消费

主义双重洗礼的一代。他们比任何一代都更懂得“信息差”的价值，也更擅长利用规则，寻求

“极致性价比”。花一辆A级车的钱，买到一辆曾经定位中高端的C级纯电SUV，这在他们看

来，并非贪小便宜，而是通过认知和勇气，实现的一次消费跃迁。他们清楚地知道，车辆的

核心三大件——电机、电池、电控，在一定周期内是稳定可靠的。他们赌的是，在这些核心

部件的生命周期内，用远低于市场的价格，享受到越级的空间、设计、配置和驾乘体验。

2. “情绪价值”的即时满足。对于很多初入社会的年轻人而言，拥有一辆车，不仅是

代步工具，更是自我价值、生活半径和社交圈层的延伸。一辆设计前卫、科技感十足的高合

或威马，即便它背后的企业已经风雨飘摇，但停在楼下那一刻带来的满足感，是真实不虚的。

它满足了年轻人“花小钱，办大事”的心理，用一种极具戏剧性的方式，短暂地实现了他们

对于“更好生活”的想象。这种由巨大价格反差带来的“捡漏”快感和情绪价值，是常规消

费难以比拟的。

3. 对未来的乐观预期与“赌徒心态”。在这场交易中，不乏一些乐观的“赌徒”。他

们坚信，瘦死的骆驼比马大。威马汽车虽然倒下，但其庞大的用户基数和生产基地仍有价值，

或许会有“白衣骑士”接盘；高合汽车的品牌和技术调性仍在，背后也有资本在斡旋。他们

赌的是一个“复活”的可能。一旦企业重组成功，售后服务和配件供应得以恢复，那么今天

这笔“抄底”投资，就将获得超额回报。这种“搏一搏，单车变摩托”的心态，在充满不确

定性的时代，本身就是一种寻求突破的冒险精神的体现。

硬币的B面：光鲜标价下的“四大皆空”

然而，命运赠送的礼物，早已在暗中标好了价格。这批“烂尾车”的超低售价背后，潜

藏着足以让普通消费者“一夜回到解放前”的巨大风险。我们可以将其概括为“四大皆空”。

1. 售后真空：从“上帝”到“孤儿”。汽车作为一件复杂的工业品，完善的售后服务

体系是其价值的重要组成部分。购买“烂尾车”，首先就意味着放弃了“三包”政策（包修、

包换、包退）和原厂质保。车辆一旦出现问题，尤其是核心的电池包或电机发生故障，车主

将面临“投诉无门，维修无路”的窘境。曾经遍布各地的授权服务中心人去楼空，车主瞬间

从被呵护的“上帝”，变成了无人问津的“孤儿”。这种从云端跌落的体验，足以摧毁购车

之初的所有喜悦。

2. 配件孤岛：一碰就“报废”的脆弱。现代汽车，尤其是新能源车，拥有大量定制化

的零部件。从一块独特的异形大灯，到一个小小的车门饰板，都可能是“独家供应”。当车

企倒闭，其供应链随之断裂，这些专属配件就成了“绝版货”。这意味着，任何一次微小的

剐蹭或碰撞，都可能因为找不到替换零件，而让车辆陷入长期“趴窝”甚至直接“报废”的

境地。保险公司在定损时，也会因为配件缺失而倾向于直接推定全损，理赔过程将变得异常

艰难和漫长。车主每天开车，都像是抱着一颗“易碎的水晶”，提心吊胆。



3. 软件终局：从“智能”到“功能”的降维打击。智能化，是新能源车区别于传统燃

油车的核心魅力。OTA（空中下载技术）升级、远程控车APP、在线娱乐系统……这些都深度

依赖于厂商服务器的持续运营。一旦厂商“断网”，这些“烂尾车”的智能灵魂也就随之消

逝。车辆的软件系统将永远停留在最后一版，无法修复BUG，无法获得新功能。更致命的是，

与车辆深度绑定的手机APP一旦失效，车主可能会失去远程解锁、启动空调、查看电量等核

心功能，所谓的“智能汽车”将瞬间降维成一辆仅能驾驶的“功能机”。

4. 价值悬崖：注定“归零”的资产。汽车作为大宗消费品，其保值率是购车时必须考

虑的重要因素。而“烂尾车”的保值率，从交易完成的那一刻起，就基本注定趋近于零。二

手车市场对于这类车型避之不及，即便有车商愿意接收，其出价也只会是“废铁价”。这意

味着，这笔消费是一次纯粹的、不可逆的消耗。几年后，当车主想要换车时，会发现这辆车

几乎无法在市场上流通，它变成了一笔沉没成本，一个烫手的山芋。

写在最后：一场少数人的“勇敢者游戏”

综合来看，抢购“烂尾车”并非一个普适性的消费选择，它更像是一场专属于少数人

的“勇敢者游戏”。

这场游戏的入场券，只属于那些对风险有清醒认知，并具备相应“抗体”的特定人群：

比如，拥有备用车辆，不依赖此车通勤的家庭；比如，自身就是汽修从业者或拥有极强动手

能力，能解决大部分硬件问题的技术达人；再比如，仅将其作为短途代步工具，开一两年就

做好报废心理准备的“体验派”。

对于绝大多数普通消费者而言，试图通过“抄底”烂尾车来实现消费升级，无异于在悬

崖边跳舞。那些看似诱人的折扣背后，是售后、配件、软件和保值率的万丈深渊。一次意外，

就可能让所有的“省钱”都变成更大的“烧钱”。

这股风潮，更深层次地反映了经济周期下行压力与年轻人消费欲望之间的深刻矛盾。他

们渴望更好的生活，却受限于现实的钱包；他们熟悉互联网逻辑，却也可能因此低估了实体

制造业的复杂性。他们购买的，或许不只是一辆车，更是一个在现实压力下，用最低成本撬

动一个梦想的勇敢尝试。

我们可以理解这份勇敢，但更应该敬畏市场规律。对于屏幕前正在心动的你，我的建议

是：在按下支付按钮前，请务必扪心自问，你是否真的准备好了，去玩这场胜率不高的“勇

敢者游戏”？如果答案是否定的，那么，一辆主流品牌、质量可靠的二手车，或是一款价格

透明、服务完善的入门级新车，或许才是那条更稳妥、更安心的幸福之路。毕竟，生活的本

质，是安稳前行，而非时刻准备着为一场豪赌买单。
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