
国产豪车的后劲儿还在后头
来源：李佳莹 发布时间：2025-11-13 18:09:05

这是一个关于国产豪车龙头崛起的故事。

10月30日，江淮汽车发布的第三季度报告显示，三季度，江淮汽车销量91,099辆，环比

增长0.23%；营业收入115.13亿元，同比增长5.54%，环比增长20.44%。

尽管第三季度净亏损6.61亿元，但从资本市场的表现看，今年1-9月，江淮汽车股价累

计涨幅达47.39%，在整车股中名列前茅，东吴证券、信达证券、中航证券、国信证券等重点

券商也给予买入及增持评级。

若将关键数据拆解，可以看到，其和华为合作的首款豪车——尊界S800(图片|配置|询

价)，自5月30日对外发布后，上市19天累计大定超5000台，4个月大定突破15000台，交付爬

坡提速，正在成为江淮的新支柱。另外，江淮汽车已经连续两个月实现环比产销量的持续增

长，标志其业务已进入趋势性好转通道。

与华为合作的车企，在合作初期往往面临显著的业绩压力，赛力斯便是一个典型例证。

其在问界系列上的持续投入，曾导致阶段性亏损，但如今已步入收获期。



同样，江淮汽车在经历技术与产品的前期投入后，也已开启一场从量变到质变的系统性

蜕变，业绩拐点已然到来。

杀入豪车市场，江淮胆子够大

2025年是江淮汽车建厂61年，作为安徽汽车工业的开创者，江淮在这一轮向智能新能源

转型的过程里，也没被落下。

这一年，江淮做了一次大胆突破，杀入高端豪车市场。出乎外界意料的是，零售价70.8

万元起的尊界S800竟然一夜之间火了。该车上市72小时就拿下了2600台订单，上市7天订单

量直接冲破了3600台。要知道，迈巴赫S级全年的销量也就1.2万辆。

江淮也用这款车证明了自己“宝刀未老”。为了让尊界品牌一炮打响，江淮和华为专门



组建了超5000人的研发与交付团队，成立尊界上海研发中心。在制造端，双方还联手打造了

尊界超级工厂。该工厂用上了华为的iDME工业数据模型，每秒钟能从实体工厂抓取30万条实

时数据。尤其是在焊装和涂装这两个关键环节，他们做的数字孪生系统精细度特别高，可以

说是目前行业内能做到的最高水平了。

“打造尊界的过程当中，并不是仅有江淮汽车和华为这两家企业的努力就能够做到的，

是我们联合了各种各样资源，围绕着前沿技术一起共研共创，所以才有了呈现给广大消费者

今天看到的尊界 S800。”江淮汽车董事长项兴初说。

回顾江淮过往的经历，没有人相信，这样一款豪车会出自它之手。但实打实的订单量骗

不了人。作为江淮汽车的“头号工程”，尊界S800成了一个江淮战略转型的信号，这一仗很

难打，但江淮没有退路。

这两年的中国汽车市场苦价格战久矣。面对激烈的价格内卷，江淮必须另辟蹊径。这也

是他们拼尽全力也要切入豪华车市场的原因之一。

早前，江淮跟蔚来的合作，也让外界看到了其在汽车制造领域有扎实过硬的基本功。开

过尊界S800的老司机普遍评价该车底盘素质高，不管是压过路面接缝、减速带，还是坑洼，

悬架都能把震动处理得干净利落，只留下很轻微的体感。

华为也看中了江淮六十多年的造车经验。据悉，双方的战略合作从2019年就开始了。而

且，双方的合作还在不断加深。今年4月，江淮和华为数字能源签约，重点合作开发新能源

汽车的核心部件。紧接着在6月，双方将合作拓展到智能驾驶、商用车快充技术等多个新方

向。

目前在智能化方面，江淮汽车建立了以四激光雷达为核心的全向感知网络，支持尊

界S800成为行业首款量产L3级智能驾驶车型，还推出了“ICDC全域线控智慧底盘”，能完成

横向出库等动作。

这次大胆的突破，让江淮汽车的产品线终于覆盖了商用车、普通家用车和高端豪华车全

领域。更重要的是，它证明了江淮具备了在利润最高、对手最强的高端市场站稳脚跟的真本

事。

主阵地不能丢

当大家都在关注江淮新推出的高端车型尊界S800时，这家老牌车企的手里还握着一张重

要底牌——商用车的市场表现相当稳。

数据显示，今年前九个月，江淮皮卡销量突破4.5万台，居行业第二；在商用车领域，

新能源轻卡销量超1.5万台，同比增长62%，居行业第三；重卡持续加快新能源转型，市场交

付近3500台，同比增长108%。结构性增长抵消了传统燃油车销量下滑的压力。



在海外，江淮还打造了5个年销超万台市场，形成了两个年销8万台地区，中高端轻卡出

口连续十四年居行业第一。尽管前三季度新能源乘用车累计销量同比下降25.64%，但9月单

月销量同比增长18.69%，环比增长63.63%，显示出板块复苏迹象。

作为深耕商用车市场多年的行业老将，江淮汽车在打造尊界品牌时，也没有忽略这个拳

头板块。2025年5月，该公司还举行了江淮商用车价值中国行暨战略新品品鉴会，推出了涵

盖燃油、燃气、纯电动及混合动力四大技术路径的25款战略新品。

如果说尊界S800的任务是“破局”，那么江淮的商用车的责任就是“固盘”。须得承认，新

业务的开拓往往伴随大量投入和阶段性亏损。就像今年前九个月，江淮汽车研发投入超30亿

元，同比增长超30%。而且这些投入是必须的，江淮曾说，“十五五”期间，每年的研发投

入强度将超过销售收入的8%。

此时，守住稳固的基本盘就成为了关键的安全垫，它能提供宝贵的缓冲，为新业务成长

争取时间。事实上，在重金投入研发后，江淮汽车也取得了不错的效果。今年以来，该公司

累计申请专利537件，其中发明专利503件，实用新型专利11件，外观设计专利23件，重点在

车路云协同技术、车道级定位方法、自动驾驶场景生成等方面实现突破。

在当前充满挑战的市场环境中，江淮的策略很清晰：一手通过尊界S800进军高端市场，

提升品牌形象；另一手继续巩固商用车、皮卡和海外业务这些传统优势领域，两者相辅相成。

而且，为了在新能源领域再进一步，江汽集团在2025年10月25日，与电池巨头宁德时代

签署了深化合作的协议。这表明，江淮正在全力奔向一个全新的阶段——一个不再仅仅依赖

制造，而是由核心技术、高端品牌和战略合作共同驱动的新阶段。

江淮身上正在发生一场从“量变”到“质变”的关键转化。当然，这条向上的路绝不会

轻松，真正的考验，其实才刚刚开始。
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投诉，请联系 tougao@。
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